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Met duurzame
energie kan het
verbruik van pri-
maire energie 
van onze huizen 
en woningen
aanzienlijk wor-
den beperkt en
daarmee ook de

uitstoot van het broeikasgas CO2

worden gereduceerd. In de nieuwbouw
of bij moderniseringen kiezen opdracht-
gevers daarom steeds vaker voor zonne-
collectoren. Ons dochterbedrijf Wolf
levert niet alleen alle systeem-componen-
ten van de „zonneverwarming“, maar
ook een „vooruitkijkende“ regeling die
zorgt voor een optimaal gebruik van 
de energie. Doe mee! Met zonnever-
warming kan iedereen zijn eigen bijdrage
aan een grotere energie-efficiëntie en
bescherming van het klimaat leveren.

Dr. Gert-Jan Huisman
[Voorzitter van de raad van bestuur]

Uitgave 11_december 2007
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text

eindgebruikers aan het twijfelen zijn gebracht
bij de keuze van een nieuw verwarmings-
systeem. Met het oog daarop verklaarde
Edmund Stoiber dat duidelijke wetgeving, 
heldere uitspraken en concrete handelings-
adviezen behulpzaam zijn en beloofde om zich
daarvoor vanuit de politiek in te zetten.
Reeds vier weken na het bezoek werd die
belofte ingelost. Sinds eind oktober wordt in
Duitsland de vervanging van inefficiënte olie- of
gasverwarmingen door middels zonne-energie
ondersteunde hoog-rendementsverwarmingen
nog sterker gepromoot. Bij de installatie 
van een typische zonne-energieinstallatie op
een eengezinswoning met een collector-
oppervlak van 10 m2 subsidieert de overheid de
modernisering van de verwarming nu met 
EUR 1800.

De bedrijven van CENTROTEC Sustainable AG
ontwikkelen en produceren de allermodernste
energiebesparende oplossingen van hoog-
rendementsketels tot aan zonneverwarming.
Daarvan kon afgelopen september Edmund
Stoiber, op dat moment nog minister-president
van Beieren, bij een bezoek aan ons dochter-
bedrijf Wolf in Mainburg een goede indruk
krijgen. 
Voor Wolf, dat in heel Europa naam heeft
gemaakt als A-merk voor energiebesparende
producten, gaat 2007 als het beste jaar uit 
zijn bedrijfsgeschiedenis de boeken in. En dat 
hoewel ook Wolf geleden heeft onder de met
25 % achteruit gehobbelde verwarmingsmarkt
in Duitsland. 
Een van de oorzaken voor de dramatische
instorting van de binnenlandse markt is dat de
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Zonneverwarmingen nu in Duitsland
gesubsidieerd met EUR 1800

Alfred Gaffal van Wolf verwelkomde in september Edmund Stoiber in het hoofdkantoor in Mainburg

De CEO schrijft:

Zonne-energie helpt
bij het verwarmen

CENTRO
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Management-meeting in Brilon:
synergieën op alle niveaus

Ook even sportief:
de deelnemers
aan de 
management-
meeting van 
dit jaar

van de verschillende productpro-
gramma's - bijvoorbeeld op het gebied
van het concept van het passieve huis -
overeengekomen. De geïdentificeerde
onderwerpen en projecten worden
daarbij in de komende maanden door
'peetvaders' uit de raad van bestuur 
verder bespoedigd. Zo kunnen de 
verschillende competenties binnen het
concern ook buiten de grenzen van de
individuele dochtervennootschappen
worden gebundeld. 
De decentrale structuur van de 
CENTROTEC-organisatie met haar brede
marktpresentie in heel Europa maakt 
het daarbij mogelijk om de verschillende
eisen van regionale markten en 
regelingen bij de overwegingen te
betrekken. CENTROTEC zal ook in de
toekomst haar belangrijke synergieën
peilen en ontsluiten. Primair doel daarbij
is om het brede scala van producten op
het gebied van energie-efficiëntie en
duurzame energie voortdurend verder te
ontwikkelen ten behoeve van de
bescherming van het klimaat, maar ook
in de zin van de aandeelhouders.

Synergieën ontstaan door het har-
monieus samenwerken van verschillende
gelijkgerichte krachten die elkaar door
de combinatie ervan wederzijds ver-
sterken. Om dit doel in een decentrale
organisatie als die van CENTROTEC te
bereiken, is een nauwe en regelmatige
uitwisseling tussen de medewerkers en
leidinggevenden een vereiste. Naast 
de samenwerking op het gebied van
verkoop- en ontwikkelingsprojecten is
bovendien de jaarlijkse management-
meeting een vast item geworden dat dit
jaar in de locatie van de holding in Brilon
plaatsvond. 
Na een verslag van de stand van zaken
met betrekking tot de resultaten van de
integratie van het afgelopen jaar over-
genomen Wolf Heiztechnik werden 
er nieuwe synergievelden en concrete
projecten voor de verdere samen-
werking van de dochterbedrijven 
geïdentificeerd. Daarbij werden naast 
de versterkte samenwerking bij de 
optimalisering van interne processen
ook concrete ontwikkelingsprojecten
voor het verder naar elkaar toe groeien

Burkhard Weiss, 
Analist van HSBC
Trinkaus
"Voor mij als analist
zijn de markt en 
de producten nog
belangrijker dan het
bedrijf en de struc-
tuur. Met haar de-
centrale structuur

en de verschillende merknamen is CENTROTEC 
in Europa een van de boeiendste aandelen op 
het gebied van energiebesparing. Een markt 
die met het oog op de hoge prijzen voor energie,
de nu weer opnieuw aangescherpte wettelijke
richtlijnen in Duitsland en een over het 
algemeen toegenomen milieubewustzijn een
uiterst interessante groeimarkt is."

"Wat werkelijk telt, is de
markt en zijn de producten"
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Stijgende energieprijzen, financiële 
stimuleringsprogramma's en het op
een gunstige wijze rekening houden
met zonnewarmte in de energiebe-
sparingsverordening voor gebouwen
maken door zonne-energie onder-
steunde verwarming tot een mega-
trend. Reeds nu wordt meer dan 20 %
van alle verkochte zonnewarmte-
systemen in het verwarmingscircuit
geïntegreerd. De mogelijke energiebe-

sparing is aanzienlijk, maar individueel
afhankelijk van een groot aantal verschil-
lende factoren. Van doorslaggevende
invloed zijn de boiler en vooral de rege-
lingstechnologie die de koppeling 
tussen verwarmen en zonne-energie
tot stand brengt. In de Wolf zonnever-
warming wordt een nieuwe, bijzonder
compacte gelaagde boiler toegepast.
Deze kan probleemloos met zonne-
energieinstallaties, op gas en olie 

Het nieuwe WRS-afstandsonder-
houdssysteem van Wolf werkt met
een module die als interface de 
communicatie tussen de verwarming
en de perifere apparatuur overneemt.
Daarmee is het mogelijk om een 
laptop of een telefoon op de 
verwarmingsinstallatie aan te sluiten.
Omdat nu de configuratie van de 
verwarming ter plaatse via de 
laptop kan worden uitgevoerd, is het
instellen en opslaan van parameters
van de installatie veel eenvoudiger 
en daarmee de inbedrijfstelling. 

De geïntegreerde datalogger slaat
permanent alle waarden en bedrijfs-
statussen op en vormt daarmee de
basis voor de gebruiksafhankelijke
optimalisering van de verwarmings-
parameters. 
Voor de externe aansluiting van de
verwarming kan de ISM1-module op
het telefoonnet worden aangesloten,
hetzij via een vaste aansluiting of per
mobiele GSM-toegang. Als de verwar-
ming een storing meldt, wordt er 
vervolgens automatisch een SMS 
naar het verwarmingsbedrijf gestuurd. 

Een nieuw bericht van: mijn verwarming
WRS afstandsonderhoudssysteem meldt per SMS

Megatrend door zonne-energie ondersteunde
verwarming – de „zonneverwarming“ van Wolf

Centraal bestand-
deel van de Wolf
zonne-verwarming:
de allermodernste
collectortechniek
en een 'vooruit-
kijkende' regelings-
technologie

werkende rendementsketels, biomassa-
verwarmingen en ook warmtepompen
worden gecombineerd. De regeling zorgt
ervoor dat de verwarmingsketel alleen
wordt bijgeschakeld als de zonne-
energieinstallatie heeft gezien nu en
ook in de eerstkomende tijd niet 
voldoende warmte te kunnen leveren –
juist deze 'vooruitkijkende' regelings-
techniek maakt het mogelijk om tot wel
2/3 te besparen op primaire energie.
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Balansventilatie met
warmte-terugwinning (WTW)

Hoe werkt het?

Verbruikte omgevingslucht wordt continu afgevoerd en
verse lucht weer toegevoerd. Bij het verlaten van het
huis gaat de afgevoerde lucht langs een warmte-
wisselaar die er de warmte aan onttrekt. De frisse lucht
wordt eveneens via de warmtewisselaar geleid en
zodoende voorverwarmd alvorens deze de woon-
vertrekken bereikt. Een filter zorgt ervoor dat insecten
en pollen buiten blijven.

Waar moet op worden gelet? 

■ Het filter 1x per maand stofzuigen
■ Het filter 1x per jaar vervangen
■ Voor een maximale efficiëntie het beste de 

ramen gesloten houden (in de zomer blijft 
zo ook de koelte binnen)

■ Desgewenst is er echter niets tegen om een 
raam te openen

■ Regelmatig de uitblaasroosters in de 
vertrekken reinigen

Brink Climate Systems is in eigen land,
Nederland, een succesvol fabrikant en
leverancier van energiebesparende
ventilatiesystemen. De met name in de
woningbouw toegepaste ventilatie-
systemen worden bovendien ook in
veel andere Europese landen met veel
succes op de markt gebracht. De
triomftocht van Brink berust niet in 
de laatste plaats op de bedrijfseigen
filosofie, die onder andere inhoudt dat
iedereen die op de een of andere
manier met het systeem te maken
heeft, compleet wordt geïnformeerd,
zodat hij of zij goed op de hoogte 
is. Voor aannemers, architecten en
installateurs organiseert Brink daarom
regelmatig cursussen. In het eendaagse
seminar, waaraan tot nu toe meer dan
400 personen hebben deelgenomen,
wordt de belangrijkste vakkennis met
betrekking tot ventilatiesystemen
doorgegeven. Daarnaast biedt Brink de
mogelijkheid om in elke fase van de

bouw een Brink-expert erbij te betrekken.
Een ander oogmerk geldt de bewoners
van vertrekken met Brink-ventilatie.
Onderzoeken in Oostenrijk hadden 
als resultaat dat geschikt informatie-
materiaal voor de efficiënte bediening
van de ventilatiesystemen uiterst
belangrijk is. Speciaal voor deze kring
van personen zijn er daarom brochures
met tips en gebruiksaanwijzingen voor
de bediening van de systemen. Verdere
vragen worden beantwoord op de
website in een uitgebreide FAQ-rubriek. 
Brink Climate Systems beschikt reeds
over meer dan 30 jaar ervaring op het
gebied van scholing m.b.t. het onder-
werp energiebesparende ventilatie-
systemen. Dat is een bouwsteen van
het succes omdat daarmee een positieve
bijdrage wordt geleverd aan het imago
van een innovatieve fabrikant van 
ventilatiesystemen met warmteterug-
winning op alle Europese markten.

Compleet informatieaanbod –
bouwsteen van het succes 
van Brink Climate Systems
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Stookolie is een klassieke brandstof
die in meer dan 6 miljoen verwar-
mingsinstallaties in Duitse woningen
en gebouwen wordt toegepast en
dankzij de moderne verbrandings-
techniek ook in de nieuwbouw een
goede keuze is. Door het extra gebruik
van biologische olie kan in de 
toekomst opnieuw een belangrijke
bijdrage aan de vermindering van de
CO2-uitstoot worden gewaarborgd. 
Onder biologische olie wordt een
gedefinieerde bijmenging van ver-
esterde plantenolie bij klassieke 
stookolie EL verstaan. Veresterde 
plantenolie wordt chemisch ook 
aangeduid als vetzuurmethylester
(FAME) – beter bekend als “biodiesel“,
die tegenwoordig al voor 5 % in 
de brandstof diesel is opgenomen. 
Momenteel is het gebruik van biolo-
gische olie in verwarmingsinstallaties
wettelijk niet toegestaan. Dat zou 
echter op zeer korte termijn wel eens
kunnen veranderen omdat de opname

Wolf, sinds afgelopen voorjaar ook
aanbieder van systemen voor 
gecontroleerde ventilatie van woon-
ruimten, gaat nu als eerste fabrikant
met een volledig nieuwe ontwerp-
software van start. 
De op DIN E 1946-6 gebaseerde 
software is uiterst gebruiksvriendelijk
en maakt het ook voor een niet 
geoefende gebruiker binnen de 
kortste keren mogelijk om een ade-
quate luchthoeveelheidsberekening
uit te voeren waar men voor 100 %

van op aan kan. Naast de berekening
van de luchthoeveelheid levert de 
software de gebruiker een complete
lijst van materialen, een passende
offerte en talrijke extra info's.
Het belangrijkste feature van het 
programma is de automatische
samenstelling van een documentatie
zoals voorgeschreven in DIN E 1946-6.
Dat is tot nu toe uniek. Opnieuw 
een stap van Wolf op weg naar de
perfecte systeempartner!

Getest: biodiesel als brandstof in 
oliegestookte hoogrendementsketels

Balansventilatie met WTW:
nieuwe ontwerpsoftware vereenvoudigt planning

van deze brandstof in de op het 
punt van aanpassing staande Duitse 
emissieverordening (BimschV) is
gecontroleerd en - passend bij de 
politieke stemming - vermoedelijk 
ook wordt geaccordeerd. 
Naast de wettelijke kant zijn er ook
testprogramma's voor het ophelderen
van de technische aspecten nood-
zakelijk. Wolf neemt daarvoor deel
aan een Europees testprogramma 
met drie testinstallaties in Hallertau.
De veldtest zal waarschijnlijk tot eind
2009 duren en ervaringen over langere
tijd leveren. Eerst moet het gebruik
van B5 (5% FAME bijmenging bij EL)
zijn waarde bewijzen. Later wordt een
toename van het bio-aandeel tot B10
of B20 getest. Met laatstgenoemde
zou de CO2-uitstoot bij de nu al zeer
efficiënte oliegestookte hoogrende-
mentsketels maar liefst met 20 % ten
opzichte van klassieke stookolie EL
kunnen worden verminderd.



Gas Flue Systems

6 C E N T R O T E X T | Uitgave 11_december 2007

Het marktvolume van het milieu-
schadelijke lood als afdichtingsmateriaal
ligt in Groot-Brittannië op 6 miljoen
m2. Nu hebben de Britten Ubiflex als
alternatief ontdekt en het product tot
een verkoopsucces gemaakt. 
Naast de voordelen voor het milieu en
de gezondheid hebben twee aspecten
de Ubiflex-golf aan het rollen
gebracht. Enerzijds stijgt de prijs van
lood, anderzijds wordt in Groot-

Brittannië in toenemende mate lood
van de daken gestolen omdat het 
als waardevol materiaal lucratief kan
worden verkocht. Aan deze dieven is
het te danken dat Ubbink UK zelfs
onderwerp was van het BBC-nieuws
waarin Ubiflex tegen de achtergrond
van het steeds toenemende aantal
diefstallen van lood als ecologisch
waardevol en ook economisch zinvol
alternatief werd gepresenteerd. 

Een zeer groot deel van de vacuüm-
vorm-machines van Ubbink in Does-
burg worden gebruikt ten behoeve 
van de bevestigingssystemen voor
zonne-energiemodules «Console» en
«Intersole» van CENTROSOLAR doch-
teronderneming Ubbink Econergy Solar
in Keulen. Beide producten lieten 
het afgelopen jaar sterk groeiende 
afzetcijfers zien. Daarom werd er ge-
zamenlijk naar mogelijkheden gezocht
om de gewenste productiehoeveelheid
in de toekomst flexibeler te kunnen
maken. Daarvoor is in aanvulling 
op het bestaande machinepark een
gebruikte, maar volledig gereviseerde
vacuümvorm-machine aangeschaft.
De oorspronkelijk in Duitsland ge-
bruikte machine zal vanaf 1 april 2008
in bedrijf worden gesteld.

Diefstal van lood in Engeland:
Ubiflex wordt een bestseller

Nieuwe 
vacuümvorm-
machine in Doesburg

Geen kwestie van geld:
Ubbink ondersteunt
Nederlandse Stichting

naar mensen die daar behoefte aan
hebben. Daarbij ontbrak het de vrij-
willigers tot nu toe aan een vorkhef-
truck. Johan Plasman, voormalig lid van
de raad van commissarissen van Ubbink
en zelf betrokken bij de Voedselbank,
nam daarom contact op met Ubbink.
Daar werd besloten om de stichting 
te steunen met een vorkheftruck in de
locatie Arnhem. Fabrikant van de 
heftruck is de partner van Ubbink –
Atlet – die op haar beurt kosteloos 
het onderhoudscontract voor haar
rekening heeft genomen. 

De Nederlandse Stichting „Voedsel-
bank“ heeft zichzelf tot doel gesteld
om de verkwisting van levensmiddelen
tot een minimum te beperken. De
oplossing luidt: gevers van overtollig
geproduceerde levensmiddelen en
belangstellende afnemers bij elkaar
brengen. Daarmee wil de Voedselbank
ook een belangrijke bijdrage leveren
aan de bestrijding van de armoede in
Nederland. Daarvoor verzamelen mede-
werkers van de stichting teveel gepro-
duceerde levensmiddelen, verpakken
ze en prepareren ze voor het transport

Directeur Wido van den Bosch van Ubbink (midden) overhandigt met een vertegenwoordiger van Atlet

de sleutel van de dringend benodigde nieuwe heftruck aan Tom Hillemans van de Voedselbank (r.).
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www.ubbinksolaire.com resp. www.ubbink-solaire.fr is de 
Franse internetshop voor PV-installaties incl. opbrengstcalculator -
speciaal voor particuliere klanten 

Ons dochterbedrijf Ubbink België 
vertoonde in de afgelopen jaren een
opmerkelijke groei. Door de opening
van het nieuwe bedrijfsgebouw in 
het afgelopen jaar in Gentbrugge 
zijn verdere groeimogelijkheden bij 
de klantensupport, de logistieke 
performance en de verkoop-
competence mogelijk gemaakt. 
Ubbink-klanten worden bij hun 
projecten begeleid door een hele
groep deskundige ingenieurs die met
projectontwikkelaars, adviseurs en
opdrachtgevers in heel België 
samenwerken. Als klantenservice voor
grotere bouwplannen worden door
deze experts ook bouwtechnische
tekeningen inclusief alle technische
specificaties samengesteld. Daarbij is
het in het drietalige land (Frans,
Nederlands en Duits) een voordeel dat
het team meertalig is. 
De logistieke competence komt in het
eigen centrale magazijn duidelijk naar
voren. De goederenstroom is perfect
georganiseerd, alle goederen zijn
voorzien van een barcode-systeem 

en vinden met een minimum aan 
personele inzet hun weg naar de
gereedstaande voertuigen om nog
dezelfde dag of 's nachts te worden
afgeleverd.
Welke innovatieve kracht er in Ubbink
België steekt, blijkt ook uit de eigen
planningssoftware voor rookgas-
afvoersystemen. Een doorslaand 
succes is een flexibel rookgasafvoer-
systeem voor de modernisering van
schoorstenen dat momenteel in België
zeer goed wordt verkocht. Een groot
compliment voor de directeur Theo
Verhaegen en zijn sterke team.

Ubbink België:
drietalig op weg naar succes 

Ubbink Frankrijk: online naar 
de zonne-energieinstallatie 
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De CENTROSOLAR Group AG heeft in
Griekenland opnieuw een project van
een grote PV zonne-energieinstallatie
op een industriedak met succes afge-
rond. De in oktober geïnstalleerde
installatie in de buurt van Athene gaat
nog deze maand op het net. Opdracht-
gever is de firma Heliomechanics S.A.,
een Grieks bedrijf voor zonne-energie

waarvoor de installatie als referentie
dient. De Grieken hebben gekozen voor
modules van polykristallijne cellen van
de Solara S-klasse (S880 TI) uit Wismar.
Ten behoeve van optimale opbrengsten
werden de modules voor een ideale
afstelling op het 720 m2 grote platte
dak opgesteld. Het totale vermogen van
de installatie bedraagt 19,44 kWp. 

Dr. Jiri Bursik
directeur CENTRO-
SOLAR AG:
Jirik Bursik is van
huis uit geofysicus
en werkte bij
Siemens in de
afdelingen ont-
wikkeling en pro-
ductieleiding. Op
het laatst was hij

hoofd productmanagement en inkoop. In maart
2007 stapte hij over naar de CENTROSOLAR
Group AG en werd Group Vice President inkoop
en productiesturing. Sinds september is hij als
directeur verantwoordelijk voor de onderdelen
Ontwikkeling en Supply Chain.

CENTROSOLAR AG: de nieuwe directie-
leden van de grootste werkmaat-
schappij van CENTROSOLAR Group AG

Günther Wühr,
directeur CENTRO-
SOLAR AG:
Günther Wühr 
was als bedrijfs-
econoom 10 jaar
financieel direc-
teur van een be-
drijf voor machine-
en installatiebouw
en drie jaar CFO

van een bedrijf op het gebied van duurzame
energie. Sinds 2006 is hij Vice President Finance
van CENTROSOLAR Group AG.

Dr. Josef Wrobel
directeur CENTRO-
SOLAR AG:
Josef Wrobel is 
econoom en heeft
bovendien een
elektrotechnische
achtergrond; hij is
sinds begin 2007 
als directeur ver-
antwoordelijk voor

de verkoop bij Ubbink Econergy Solar. Voordien
was hij partner van een bedrijfsadviesbureau,
gespecialiseerd in middelgrote bedrijven in huis-
houdelijke technische apparatuur en directeur
verkoop van middelgrote bedrijven.

De eerste PV-installatie (20 kWp) van Heliomechanics S.A. op het industriedak van
Papagiannaki Bros OE met zonne-energiemodules van CENTROSOLAR

CENTROSOLAR installeert
zonne-energieinstallatie in Griekenland

CENTROSOLAR. De klant is TSK, een
van de grootste Spaanse project-
ontwikkelaars van installaties voor de
productie van zonne-energie. 
Door deze nieuwe opdracht groeit het
nu reeds voor 2008 geboekte project-
volume van Centrosolar Fotovoltaico
España S.L. tot 10 MWp op het gebied
van kristallijne modules plus 1,5 MWp
aan dunnelaagsmodules. Dat komt
overeen met een ordergrootte van 
ca. EUR 34 miljoen.
Deze grote order is reeds het tweede
project samen met TSK. Het eerste 
project, een van amorfe dunnelaags-
modules van Biohaus voorziene 
installatie in de regio Castilla y Leon, is
al in oktober 2007 op het net gegaan. 

CENTROSOLAR Group AG heeft een
grote order gekregen voor de levering
van fotovoltaïsche modules met een
totale waarde van meer dan EUR 25
miljoen. De order omvat circa 43.000
kristallijne modules en is daarmee de
grootste deal in de geschiedenis van

CENTROSOLAR krijgt grote order uit Spanje
t.w.v. EUR 25 milj. – Grootste moduledeal in 
de geschiedenis van het bedrijf
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Samen met de dakbedekkingspartner
Pohlen Bedachungen heeft CENTRO-
SOLAR Group AG internationaal de
nieuwe divisie zonne-energieinstallaties
op daken (typisch 0,2-1,0 MWp per
dak) opgezet. 

Dit projectteam, dat onder andere
zonne-energiedaken voor DCM Solar-
fonds I in Duitsland en Spanje bouwt,
heeft reeds in het eerste jaar na 
de oprichting een succesvolle start
gemaakt. In 2007 is daarbij een winst-
gevende omzet van ca. EUR 30 miljoen
behaald. Voor 2008 zit er al voor een
bedrag van meer dan EUR 40 miljoen
aan orders in de portefeuille.

Projectteam voor industriedaken:
EUR 40 miljoen omzet in 2008 verwacht

Gemakkelijk te verlijmen dunnelaagsmodules
veroveren platte daken 
Dakbanen van kunststoffolies (veelal
membranen genoemd) vormen naast
metalen daken in heel Europa het
grootste aandeel bij de dakdekking van
industrie- of sporthallen en andere
objecten. Na het grote succes van 
de dunnelaags-zonne-energiemodule
BIOSOL PV Plate voor metalen daken
heeft de R&D-crew van Centrosolar in
Paderborn soortgelijke systemen voor
foliedaken ontwikkeld. De BIOSOL PV
membraan bestaat uit 2 folielaminaten
van de fabrikant UniSolar die als 5,9 m
lange zonne-energie-module op een
dakbaan worden gelijmd. De specialisten
van Centrosolar hebben voor de 
dakbaan gekozen voor een PVC-vrije
folie van de Italiaanse fabrikant Imper
Italia (TPO-folie Sintofoil). Zo ontstaat
een zonne-energieinstallatie die op alle
TPO- of FPO-folies kan worden gebrand
of als nieuwe dakbedekking de perfecte 

combinatie van bescherming tegen
weersinvloeden en stroomproductie
biedt. Omdat het bestand van foliedaken
regionaal en Europees ook grote aan-
delen (in Duitsland meer dan de helft)
aan PVC-dakbanen heeft, heeft de
fabriek uit Paderborn parallel een 

systeem ontwikkeld op basis van een
PVC-houdende dakbaan (VAEPlan) die
op alle voorhanden PVC-daken kan
worden aangebracht. Beide alterna-
tieven kunnen voor de renovatie 
van daken of bij nieuwbouw worden
toegepast.
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medimondi AG in München, een
dochter van de CENTROTEC-Groep,
heeft bricon ag in Geroldswil, 
Zwitserland, overgenomen. Het door
de oprichter en eigenaar gerunde
bedrijf heeft zich gespecialiseerd in de
ontwikkeling en de verkoop van wervel-
kolomimplantaten die overwegend in
Zwitserland worden verkocht.
bricon is in 1993 als onderneming
voor sensor-techniek opgericht. Nadat
deze divisie in 2001 was verkocht,
begon bricon met de ontwikkeling 
van wervelkolomimplantaten en 
presenteerde zich als op de medische
techniek gespecialiseerd bedrijf. 
In nauwe samenwerking met 
gespecialiseerde artsen kon er binnen
zeer korte tijd een volledig programma
van implantaat-producten voor de
lumbale (lenden) en cerebrale (hals)
wervelkolomzone worden ontwikkeld
en goedgekeurd. Al in 2003 werden
de eerste implantaten bij patiënten
geplaatst. 

Het bijzondere aan het implantaat-
systeem van bricon is, naast de modu-
laire bouw, de speciaal ontwikkelde en
gepatenteerde platen, die vergeleken
met het traditionele stangensysteem
een grotere stabiliteit en een aanzienlijk
eenvoudiger en snellere implemen-
tering mogelijk maken. 
Op het moment werken er bij bricon
14 medewerkers die werkzaam zijn in
de ontwikkeling, verkoop, kwaliteits-
controle en de administratie en 
logistiek. De fabricage van de implan-
taten is uitbesteed aan toeleveranciers. 
bricon ag verkoopt haar producten met
een eigen verkoopdienst in Zwitserland
en Duitsland. In Italië en het Midden-
Oosten werkt het bedrijf samen met
distributeurs. Met de toetreding tot
medimondi resp. de CENTROTEC-
Groep openen zich nu voor bricon
nieuwe verkoop- en ontwikkelings-
mogelijkheden waarmee op de middel-
lange termijn wordt gestreefd naar 
een verdubbeling van de omzet. Voor
medimondi vormt bricon een aan-
vulling op de strategische oriëntatie 
op het gebied van de neurochirurgie.

Hugo Rohner, directeur van bricon ag
en nieuwe CFO van medimondi AG

Na afronding van zijn studie bedrijfs-
economie aan de universiteit van 
St. Gallen begon Hugo Rohner zijn 
carrière bij McKinsey in Zürich. Na een
kleine drie jaar als adviseur stapte hij
als financieel verantwoordelijke van
een interne IT-eenheid over naar
Zurich Financial Services. Aansluitend
was hij vier jaar lang hoofd van de
door hemzelf opgezette afdeling
Controlling van de Kudelski-Groep in
Lausanne. Hugo Rohner is begin 
oktober als CFO van medimondi AG
overgestapt naar de CENTROTEC-
Groep. Vanaf dat moment is hij ook
directeur van bricon ag.

Medimondi neemt het Zwitserse bricon ag, specialist
op het gebied van neurochirurgische implantaten, over
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Engineering Plastics

In het boekjaar 2007 zal Centroplast
nieuwe records stellen wat betreft
omzet, resultaat en investerings-
volume. Vooral de strategische 
heroriëntering op het gebied van de
verspanende techniek van kunststof
gerede producten bracht Centroplast
een duidelijke groei en een hogere
toegevoegde waarde op de afzet-
markten. Een nieuwe automatische
platenzaag voor zaagsneden tot een

Bond Laminates GmbH – productiecapaciteit opnieuw uitgebreid

lengte van 4300 mm, de uitbreiding
van de extrusiecapaciteit met 20 %,
het bestellen van nog eens twee CNC-
freesbewerkingscentra, het vergroten
van de opslagcapaciteit en de strate-
gische oriëntering van de afdeling
voor gerede producten op complexe
en hoogwaardige onderdelen met 
een gegarandeerd korte levertijd, 
dat waren de pijlers onder deze 
verheugende bedrijfsontwikkeling. 

Sinds meer dan 35 jaar is Möller
Medical als toeleverancier actief op 
het gebied van HPLC-hardware (high
pressure liquid chromatography).
Reden voor het duurzame succes 
is de hoge productkwaliteit en 
het beproefde concept „one-stop 
shopping“ (materiaalinkoop, productie,
logistiek en verkoop in één hand). 

HPLC-hardware – Möller Medical nu ook 
met eigen merk in de directe verkoop 

De grote vraag uit de markt bracht
Möller Medical er nu toe om naast de
OEM-business een programma van
HPLC-hardware onder eigen naam 
op te zetten om daarmee de nationale
en internationale markt direct te
bedienen. Begin 2008 werden de 
nieuwe Möller Medical HPLC-
hardware producten geïntroduceerd
op de beurzen Pittcon in New
Orleans/USA en Analytica in München.

Centroplast in de lift

Door de grote vraag naar TEPEX® plant
de CENTROTEC-deelneming „Bond-
Laminates“ in de vestiging Brilon een
nieuwe productie-installatie. Deze
inmiddels derde installatie met een
capaciteit van 800 ton/jaar zal in juli
2008 worden opgestart. Sinds de start

van de productie in Brilon heeft Bond-
Laminates daarmee de productie-
capaciteit vervijfvoudigd en kan vanaf
2008 in totaal 2000 ton TEPEX® per
jaar leveren. Drijvende kracht achter de
groei zijn de materiaalvoordelen 
die TEPEX® biedt. Eindgebruikers 

profiteren van het geringe gewicht bij
tegelijkertijd een hoge stijfheid en
sterkte. Verwerkende bedrijven weten
op hun beurt de constante kwaliteit,
de korte fabricagecycli en de flexibele
en milieuvriendelijke verwerking van
TEPEX® te waarderen.

Voor Centroplast was de beurs K2007 in Düsseldorf een absoluut succes en 
uitgangspunt voor vele interessante contacten, met name met exportlanden 
die tot nu toe nog niet tot de klantenkring behoorden.
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CENTROTEC ontvangt prijs voor hoog groeipotentieel 

Financiële kalender 2008

Aan CENTROTEC Sustainable AG is op 
10 oktober 2007 de begeerde prijs voor
hoog groeipotentieel „Technology Fast 50“
uitgereikt. Met „Technology Fast 50“ onder-
scheidt Deloitte sinds vijf jaar de snelst 
groeiende technologiebedrijven. CENTROTEC
overtuigde de juryleden met een groei-
percentage over vijf jaar van 302,87 % en is
daarmee één van de 50 meest succesvolle
bedrijven van heel Duitsland uit de sectoren
IT, communicatie en Life Sciences. Het 
programma wordt o.a. ondersteund door 
de Duitse Beurs en de Duitse vereniging 
van financiële analisten en beleggings-
adviseurs (DVFA).

20 maart DVFA-analisten en Hotel Hilton
12.30 uur persconferentie balans Hochstraße 4 

Publicatie 60313 Frankfurt am Main
jaarrekening 2007

15 mei Publicatie kwartaalbericht 1/2008

29 mei Jaarlijkse Kolpinghaus
11.00 uur aandeelhoudersvergadering Propst-Meyer-Straße 7 

59929 Brilon
14 augustus Publicatie kwartaalbericht 2/2008
13 november Publicatie kwartaalbericht 3/2008

Duitsland · Brilon · www.centrotec.de

Duitsland • München • www.centrosolar.com

Wolf GmbH
Duitsland · Mainburg · www.wolf-heiztechnik.de

Brink Climate Systems B.V.
Nederland · Staphorst · www.brinkclimatesystems.nl

Golu B.V.
Nederland · Soest · www.golu.nl

Kempair B.V.
Nederland · Eindhoven · www.kempair.nl

Deveko B.V.
Nederland · Deventer · www.deveko.nl

Ned Air B.V.
Nederland · Kampen · www.ned-air.nl

EnEV-Air GmbH
Duitsland · Ahaus · www.enev-air.de

Brink-Innosource GmbH
Duitsland · Freudenberg · www.innosource.de

Ubbink B.V.
Nederland · Doesburg · www.ubbink.nl, ww.ubbinkdakkapel.nl

Ubbink NV
België · Mariakerke/Gent · www.ubbink.be

Ubbink UK Ltd.
Groot-Britannië · Brackley · www.ubbink.co.uk

Ubbink France SAS
Frankrijk · La Chapelle sur Erdre/Nantes · www.ubbink.fr

Centrotherm Systemtechnik GmbH
Duitsland · Brilon · www.centrotherm.com

Centrotherm Gas Flue Technologies Italy S.R.L.
Italië · Arbizzano/Verona · www.centrotherm.it

Centrotec JI Asia Pte. Ltd.
Singapore · Singaporer · www.centrotec.com

Bond-Laminates GmbH
Duitsland · Brilon · www.bond-laminates.com

Centrotec Composites GmbH
Duitsland · Brilon · www.centrotec.de

medimondi AG
Duitsland · München · www.medimondi.de

Möller Medical GmbH & Co. KG
Duitsland · Fulda · www.moeller-medical.com

bricon ag
Zwitserland · Geroldswill · www.medimondi.de

Centroplast Engineering Plastics GmbH
Duitsland · Marsberg · www.centroplast.de

Centroplast UK Ltd.
Groot-Britannië · Stafford · www.centroplast.de

Rolf Schmidt INDUSTRI PLAST A/S
Denemarken · Kolding · www.rsip.com

Centrosolar Glas GmbH & Co. KG
Duitsland • Fürth • www.centrosolarglas.de

Ubbink Econergy Solar GmbH
Duitsland • Köln • www.ubbinksolar.com

Ubbink Solar Modules B.V.
Nederland • Doesburg • www.centrosolar.com

CENTROSOLAR AG/Durach
Duitsland • Durach • www.solarstocc.com

CENTROSOLAR AG/Hamburg
Duitsland • Hamburg • www.solara.de

CENTROSOLAR AG/Paderborn
Duitsland • Paderborn • www.biohaus.de

Solarsquare AG
Zwitserland • Bern • www.solarsquare.com

Centroplan GmbH
Duitsland • Geilenkirchen • www.centroplan.de

Een vrolijk kerstfeest
en de beste wensen!

Een spannend en enerverend jaar loopt
op z'n einde. Wij bedanken iedereen
voor de succesvolle samenwerking en
wensen u en uw familie een vrolijk en
gezegend kerstfeest en alle goeds voor
het nieuwe jaar. 


